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UVODNI SLOVO
REDITELKY

Vazené damy a vazeni panové, s radosti Vam predstavuji nasi
studentskou firmu Bubble eve. Rada bych Vam stru¢né shrnula
nasi cinnost a uspéchy, kterych jsme spolecné dosahli.

Soustredili jsme se na vyrobu vonnych mydel z pfirodnich materialG.
Jsme hrdi na to, Ze jsme si dokdzali vybudovat skvély a pracovity tym,
ktery se spolecné podili ve vsech fazich naseho podnikani, od vyroby po
distribuci.

V zimé jsme se zucastnili Vanoc¢niho trhu v Chotébofi pri prilezitosti
rozsviceni vanocniho stromecku. Dale jsme vyuzili nékteré prestavky

v prostorach skoly k prodeji vyrobku. V jarni sezoné jsme prodavali na
Chotéborském namésti a nasledné v Libici na jarmarku v Pilnové statku.

Dékuji Vam vSem za vasi podporu a dlvéru, kterou jste nam
projevovali. Vase prizen nam byla skutecné cennd a pomohla
nam posouvat nasi firmu vpred.

S Uctou,
Michaela Malkova
feditelka Bubble eve



Jsme studenti 3. rocniku oboru firemni management na Stredni Skole
technicko-ekonomické v Chotébofi. Firmu Bubble eve jsme zalozili
v ramci Integrovaného ekonomického predmétu.

Nase logo predstavuje hravy a moderni design. Kombinace pastelovych
prechodl a jemnych kfivek vyvolava pocit hravosti a kreativity, coz Cini
logo vystiznym pro nasi znacku.

Ndpad na nasi firemni Cinnost vznikl na zakladé nékolika klicovych
myslenek. Prvni z nich byla recyklovatelnost naseho produktu. Mydla,
ktera jsme vyrobili, se dala upravit podle aktudlni kolekce, takze jsme
méli minimalni procento odpadu. Druhou myslenkou byl zisk. Chtéli jsme
nabidnout cenové dostupny produkt pro Sirokou verejnost, ale zarover
na tom i néco vydélat. Nakonec jsme se rozhodli pro vyrobu mydel,
protoZe jsou snadno recyklovatelnd, cenové dostupna a jde o produkt,
ktery se pouziva kazdy den.



Jednim z nasich cild bylo sestavit a rozvijet dobry a spolupracujici
kolektiv, coz se nam podafrilo. BEhem spoluprace jsme se citili dobre,
vsichni se zapojovali a to se projevilo i na vysledcich.

zaméfili jsem se na ziskani stalych zakaznikd, ktefi se k nam budou radi
vracet pro nase produkty a nakupovat opakované. To se podafrilo i diky
pravidelnym prodejim v ramci $koly.

Hlavni myslenkou nasi vyroby bylo poskytovat kvalitni produkty a mit co
nejméné odpadl a zbytkl z vyroby. To se diky recyklovatelnosti
zvoleného materialu podafilo.

Jeden z cild nasi firmy byl i zisk. chtéli jsme vytvofit produkt, ktery bude
cenove dostupny, ale zaroveri nam umozni udrzet podnikani v chodu
a pokracovat v jeho rozvoiji.

Za cely tym mohu fici, Ze se nam nase cile vyplnily a vybudovali jsme si
skvély kolektiv a zakazniky, ktefi se radi vraceli.



VYKONOST
SPOLECNOSTI
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ZKUSENOSTI
Z PRODEJE
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souvisi s tim, Ze jsme vyrdbéli darkové produkty, a proto se nam v tomto
obdobi nejlépe dafilo.

Nakupni chovani zdkaznikd béhem vanocniho obdobi bylo velmi oteviené
a nase produkty v této kampani mély velky tspéch.

V ramci nasi cinnosti jsme realizovali tfi kampané: Vanocni, Valentynskou
a Velikonocni. Zacastnili jsme se dvou trhi v Chotébofi a Velikonocniho
jarmarku v Libici nad Doubravou. Diky témto trhiim jsme se mohli
predstavit lidem mimo Skolu.

Nejvétsiho zisku jsme dosahli béhem Vanoc, nejmensiho pak u kampané
na Valentyna.

Diky nasim komunikacnim dovednostem a kvalité produktd jsme navazali
dobré vztahy s nasimi odbérateli.



Jako feditelka ve studentské firmé jsem vedla tym, zodpovidala za
strategické rozhodovani a celkové Fizeni spolecnosti. MUj ukol byl
koordinovat jednotlivé oblasti firem, motivovat tym k dosazeni cil(i

a zajistit efektivni komunikaci mezi ¢leny. Tento pfispévek mi pomohl
podpofit manaZzerské dovednosti.

V nasi firmé jsem zastavala pozici financni feditelky a zastupkyni
reditelky. NapIni mé prace bylo sestavovani kalkulaci, nacenéni nasich
produkt(, vedeni pokladny, zaroven jsem se podilela na vyrobé a baleni
mydel. Diky této zkuSenosti jsem si mohla vyzkouset, co obnasi prace
financni feditelky, prace mé bavila a ukazala, co by mé i v budoucnu
mohlo bavit.

Jako vyrobni feditelka ve studentské firmé zodpovidam za organizaci
vyroby, koordinaci tymu a zajisténi kvalitni vyroby produktd. Planuji
vyrobni procesy, dohlizim na logistiku a efektivitu, coz mi pomaha
podporovat manazerské zkuSenosti. Pomahala jsem obecné ve vyrobé,
balila a objedndvala nové materidly.

Jako IT specialista ve studentské firmé zodpovidam za spravu webovych
stranek a Instagramu. Podilel jsem se na navrhu plakatd, vizitek

a spolupracoval s marketingovym specialistou na tvorbé loga

a propagacniho videa. Pomaham také organizovat a planovat
marketingové akce. Na vétSiné véci jsem spolupracoval s Marketingovym
specialistou



JAKUB TUMA - MARKETINGOVY SPECIALISTA

Jako marketingovy specialista zodpovidam za koordinaci a realizaci
marketingovych aktivit, efektivni planovani kampani a spolupraci v tymu.
Podilel jsem se na navrhu vizitek, plakatd a spolupracoval jsem s IT
specialistou na tvorbé loga a propagacniho videa. Na vétSiné véci jsem se
podilel s IT specialistou.

TEREZA JELINKOVA - PERSONALISTKA

Ve firmé Bubble Eve jsem zastavala pozici personalni feditelky. Zjistila
jsem, Ze pomahat rozvijet talent a vytvaret efektivni a pratelské pracovni
prostredi je to, co mé skutecné bavi. Po vyfizeni vSech persondlnich
zdleZitosti jsem se zacala vénovat vyrobé a baleni mydel, kde jsem ziskala
cenné zkuSenosti a prispéla k rozvoji dalSich aspekt firmy.

ADAM HOLUB - UCETNI

Ve studentské firmé jsem mél na starosti vedeni pokladniho deniku

a karty zasob, zaroven jsem se zapojil do vyroby a baleni produktd. Tato
zkuSenost mi pfinesla mnoho uZzitecnych poznatka.
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